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ENCUENTRO PERSONALIZADO
.Sabias que...?

Este tipo de citas son la mejor opcidn si querés brindar informacion personalizada y detallada
sobre alguna Linea o Producto Mary Kay en particular.

Suele realizarse con mayor frecuencia con las Clientas actuales, a quienes contarles las
novedades o darles a probar algun producto que aun no probaron.

Al estar enfocada en una sola clienta, podés conocerla mejor y satisfacer de una manera mas
personalizada y adecuada a sus necesidades especificas.

El lugar, fecha y hora de la cita dependera sélo de la clienta jmas tiempo,
mas belleza!

Es importante que lleves un historial personalizado

administrando eficientemente los Perfiles de Belleza de
cada clienta, asi podras recomendarles —
nuevos productos o complementos ideales para ellas. = i_:-' ==~

En general comenzamos con los productos para el Cuidado la Piel de su
rostro, después Color. Por Ultimo mostrales los increibles aromas y productos
para el cuidado de la piel de su cuerpo jse enamoraran de todos los
productos!

TIPS:
v/ Cada mes programa una Cita Personalizada con tus Clientas para mostrarles
todo lo nuevo que Mary Kay tiene para ella

iRecorda que si aiin no Ios’probé, para ella
iTODOS LOS PRODUCTOS SERAN DE LANZAMIENTO!

v Realizar este tipo de citas con tu clienta te permitira que brindarle opciones de

regalo ideales para cualquier fecha especial (cumpleanos, fiesta de fin de afo,
Navidad, etc).
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